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LA SVOLTA FISCALE

E le imprese vogliono una «compensazione»

-
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lentamente. E proprio la len-
tezza € la costante italiana in
tema di pagamenti tra aziende e la
pubblica amministrazione. «Nono-

stante qualche miglioramento, c’é
ancora molto da fare per garantire
alleimprese il diritto ad essere paga-
te nei tempi stabiliti per legge — ri-
corda Cesare Fumagalli, segretario
generale di Confartigianato —. La
soluzione & semplice e Confartigia-
nato la indica da tempo: si tratta di
applicare la compensazione diretta
euniversale tra i debiti e i crediti de-
gli imprenditori verso la pubblica
amministrazione. Equivarrebbe a
una iniezione di liquidita e consen-
tirebbe di allentare la morsa in cui si
trovano stretti gli imprenditori:
clienti morosi da una parte, credito
difficile da ottenere dalle banche
dall’altrax».

Uno scenario a doppia velocita per
le imprese che lavorano con il pub-
blico, ma anche con le grandi im-
prese come succede a Sauro Vigno-
ni, imprenditore di Ancona nel set-
tore della termoidraulica. «I tempi
di pagamento con la pubblica am-
ministrazione migliorano ma siamo
ancora con una media di 9o giorni
che nei casi peggiori arrivano a 120.
Per noi che lavoriamo nel settore
dell’edilizia pubblica, tra laltro, c’é
un doppio imbuto: prima della fat-

I o scenario migliora. Ma troppo
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turazione infatti dobbiamo avere
unm’approvazione dagli uffici buro-
cratici e questo dilata ancora di piu i
tempi».

Malgrado tutto pero, la dinamica
peggiore resta quella tra aziende.
«Non ¢’¢ dubbio — conferma Vi-
gnoni — con la pubblica ammini-
strazione aspetti ma sai che prima o
poi sarai pagato. Quando lavori con
le grandi imprese vieni penalizzato
dalla tempistica e non hai nemme-
no la certezza del pagamento. Le
grandi aziende sanno di agire da
una posizione di forza, ti impongo-
no regole e condizioni. E cosi ritar-
dano i pagamenti ¢ magari ti chie-
dono anche unafidejussione banca-
ria a garanzia della consegna dei la-
vori. Peccato che non ci sia
reciprocita in termini di garanzie di
pagamento: basta un concordato
per vedere andare in fumo ogni spe-
ranze di incassare il dovuto. Noi che
gestiamo commesse anche da mi-
lioni di euro rischiamo la chiusura
ogni volta. E vero, sono state intro-
dotte anche norme che disciplinano
irapporti tra imprese ma € stata ag-
giunta una frase, salvo diversi accor-
di tra le parti, che permette sempre
alle grandi imprese di derogare alle
regole a svantaggio delle piccole im-
prese».
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